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Manuel Estévez
Director General Feu Vert Ibérica

Feu Vert llegé a la Peninsula Ibérica en 1990.

Desde entonces, hemos visto codmo se cumplian los suenos y objetivos
que nos fijamos por aquel aflo: ser la empresa lider del sector y resultar
la mejor alternativa para los conductores en el mantenimiento rapido
de su automovil.

Buena parte de lo alcanzado se debe sin duda al entusiasmo desplegado
por todos los que integramos la compania. Entusiasmo e ilusién que no
nos van a faltar para el largo camino que aun nos queda por recorrer.

Estoy convencido de que nuestros éxitos futuros estan ya inscritos en
nuestro entusiasmo. Feu Vert estd en plena expansion. Nuestra intencién
es abarcar todo el territorio espafol e impulsar una fuerte expansién en
Portugal, creciendo para llegar a mas clientes, y continuar defendiendo
sus valores y compromisos para seguir ofreciendo siempre un servicio
de calidad.

Somos mas de 100 puntos de venta abiertos en la Peninsula Ibérica y el
numero sigue aumentando. Ahora queremos invitarte a participar de
nuestro proyecto.

[Fev Vert

Ven a
compartir
nuestro
futuro




SOBRE NOSOTROS :

Desde su nacimiento en 1990, Feu Vert Ibérica ha mantenido

un crecimiento constante hasta llegar a convertirse hoy en lider
indiscutible del mercado espafiol, tanto por facturaciéon como por
numero de autocentros y de empleados. Y, tal como demuestran los
datos, es capaz de mantener su fortaleza incluso en periodos de fuerte
recesion econémica.

-

o Se abre el primer
Nace el concepto de Nace Feu Vert Ibérica S.A. Feu Vert se hace con el Autocentrcl?en
Autocentro al abrirse en desarrollando en Espana el % control de los activos de Y Portugal, en Aveiro
Francia la primera tienda de concepto de Autocentro. g8 !

' Autocentros Vipauto. perteneciente a Feu
repuestos ligada al taller. Vert lbérica

El Grupo Monnoyeur > /- Se abre el primer > / Feu Vert adquiere > / Obtencion del > /-

compra Feu Vert. Autocentro en Espafa,

Feu Vert Valladolid.

Autocentros Delauto. certificado DisCert.

— MISION

10700 EMBLEADOS La misién de Feu Vert es facilitar a sus clientes el mantenimiento rapido
y el equipamiento del automdavil, con la mayor comodidad y las mejores
condiciones de calidad, servicio y precio.
+de 1OQ AutocenTros

+de 2.350.000 crentes —— VISION

Nuestro objetivo es convertirnos en la primera y mayor cadena de
autocentros, y ser la mejor valorada por el cliente en términos de

+ de 129 M € VENTAS producto, precio y servicio. Y tan importante como lograr este objetivo

es el hacerlo manteniendo una practica ética tanto con los empleados,
INTERVENCIONES
+de 1,000.000 \5alex

como con los clientes, colaborando con proveedores y accionistas y
respetando el medio ambiente.




[Fev Vert

ATELIER

@ Hemos seguido
un camino de
crecimiento constante

Logramos 100 Autocentros
Lanzamos nuestra en la regién ibérica. Feu Vert Ibérica, Seguimos trabajando
propia marca de > Lanzamos la venta de entre las 50 mejores > para continuar siendo >

neu matlcoEfIE_eL_J Vert todos nuestros articulos en empresas para lideres en el mercado
iciency. la web de Feu Vert. trabajar segun Forbes. espanol.

/- Creacion de la Fundacion Feu /- 25 aniversario en /- Firma del Plan /- Actualizamos la

> Vert. Logramos la certificacion > Espafia. > delgualdad de Y imagen corporativa.
ISO 14001. Puesta en marcha Oportunidades. Movilidad 360°.
de la plataforma para la
centralizaciéon de gestion
logistica del neumatico.

— VALORES

Orientacion al cliente: o Cooperacion con los proveedores:

Ofreciendo precios competitivos y servicios de calidad. [ \( 8" ] Manteniendo un continuo didlogo beneficioso para ambas
Porque sélo asi se puede asegurar la total solucién a las | |\/| | partes y garantizando el cumplimiento de los compromisos
necesidades especificas de cada cliente. A A alcanzados con ellos tras las negociaciones.

Conciencia ecolégica:
Desarrollo de las personas:

Recogiendo de forma independiente cada uno de los
residuos derivados del automoévil generado en sus centros
y cumpliendo con la legislacién y normativa vigentes al
recoger de forma independiente cada uno de los residuos
derivados del automdvil generado en sus centros.

empleados, valorandolos, reconociendo su trabajo y

<_||8||_> Respeto, integracion y desarrollo profesional de los
N posibilitando su promocién dentro de Feu Vert.




NUESTRAS SENAS DE
IDENTIDAD

o v/ Espacios abiertos
Maxima

0 + Precio fijo en operaciones
transparencia

v/ Presupuesto previo gratuito
S0 LN

- v/ Servicio de calidad, rapido y a precios
Al servicio de las personas competitivos

y sus hecesidades v/ Mecinicos profesionales
v/ Maquinaria y herramientas de ultima tecnologia

. - v Rapidez de los servicios
Orientacion al

. + Transparencia en nuestros precios
cliente

v/ Respeto al medioambiente

DE 15 PUNTOS ek o K - Lol laall) S

+ Proveedores: mejores fabricantes de
recambios y accesorios

+/ Garantia nacional de nuestros productos
de 5 anos

Responsabilidad

. . v/ Certificacién ambiental ISO 14001
medioambiental




UN CENTRO DE met
SERVICIOS 360°

PARA CUALQUIER TIPO DE MOVILIDAD La alternativa al TALLER TRADICIONAL:

Feu Vert esta dotado de la ultima tecnologia para poder
revisar y reparar coches cada vez mas complejos, donde la
Nuestro modelo se ha electrénica se impone en todos los dispositivos.
convertido en la opcién
mas practica, rapida
y comoda frente al
taller tradicional y al La alternativa al CONCESIONARIO:
concesionario, por ofrecer
un servicio inmediato,
sin cita previa, con total
transparencia en precios y
reparaciones.

Feu Vert es especialista en el mantenimiento del
automovil de todas las marcas y modelos, siempre a
precios mas econdmicos que los concesionarios oficiales
y ofreciendo las mismas garantias. Ademas, el cliente

no necesita pedir cita previa ya que, con un horario
———— ininterrumpido de 12 horas, es el autocentro el que se
adapta al tiempo disponible del usuario.

'l\/Ias de: 100 afios innovando y liderando

innovation4you

Contacto: iberia.automotive@lumileds.com philips.com/automotive



NOSSAS MARCAS DE REFERENCIA

NUESTRAS

Juntos,
emprendemos el

camino.
Juntos empreendemos
© caminho.

IMIPL= S

équipements & services

www.impex.es - sales@impex.es




Lubricantes Repsol
mas alla de
la innovacion

Reinventamos nuestros lubricantes,
levdndolos a un nuevo nivel de 4
innovacion y eficiencia.

! REPsOL

g fo-o' MOTOR Ok

N LEADER | W ELITE

iJ:ASTEn \'/ \(




TALLER FRANQUICIADO
ASOCIADO

Un taller Feu Vert es un establecimiento en el que se prestan
servicios de venta y montaje de repuestos de automocion.

Tamano entre 200 y
500 m2 con diferentes
configuraciones

Proyecto omnicanal donde el cliente tiene libre acceso a una
amplia oferta.

Especialista en
mecanica ligera

A partir de 4 boxes
de trabajo

Tienda On Line

Otros datos de interés

& Sin Stock

@ Inversién a partir de 30.000 €



[Fev Vert
AUTOCENTRO:

TALLER + TIENDA

Un autocentro Feu Vert es un establecimiento en el que se prestan
servicios de venta y montaje de repuestos de automocién, ademas
de la venta directa de consumibles.

Tamano entre 500 y
600 m2 con diferentes
configuraciones

También omnicanal donde el cliente tiene libre acceso a una
extensa oferta.

Especialista en
mecanica ligera

A partir de 8 boxes
de trabajo

Tienda fisica para
venta de consumibles

Otros datos de interés

& 80.000 € Stock

& Inversién a partir de 350.000 €



EL SOPORTE DE LA ORGANIZACION

LIDER A TU SERVICIO

Marca e imagen corporativa

e v/ Uso y disfrute de la marca Feu Vert y explotacion de la
imagen corporativa de la franquicia.

v/ Beneficio de las diversas economias de escala derivadas

del uso de politicas operativas y comerciales homogéneas.

v/ Realizacion del proyecto de adecuacién y equipamiento
especifico del local.

v/ Asistencia en la implantacién. Lay Out; Proveedores;
Mobiliario; Financiacion (en su caso).

Formacion

en las técnicas operativas, comerciales y en el uso de la
herramienta para la gestién del negocio.

- i
ar a L/ﬁ‘/goﬂ ira trabajar,
@/ colegio, 5.3/2 a la carretera...
ﬂ//ovérse es vivir. B8 r
Tl )
)M% Micheliri /nnova

“Baya que nuestra vidasen movi

V fniento sea mxsegura m. ,f}.w/; z

- ) rhes. responsable,
A w=aientemente-ge donc

v/ Formacién inicial del franquiciado, y de su propio personal,

[Fev Vert

Marketing

v/ Apoyo publicitario permanente y en especial en el lanzamiento.

Know how y operaciones

v Entrega del Manual de Franquicia.
v Elaboracién del plan de negocio previsional del nuevo negocio en franquicia.

v/ SOLO A NUEVOS FRANQUICIADOS. Asesoramiento en la seleccidn, tanto de
la zona, como del emplazamiento mas adecuado.

+ SOLO NUEVOS FRANQUICIADOS. Asesoramiento y colaboracién en la
busqueda de los recursos financieros necesarios, contratacion de seguros,
seleccién de personal, etc.

Tecnologia

v/ Implantacion del sistema informatico de Feu Vert para la gestion del taller bajo
los estandares de la marca.



LUBRICANTES CASTROL _

\(f\x“ AP

RECOMENDADOS POR LOS MEJORES FABRICANTES.

- g T Con independencia del automévil que conduzca y sean cuales sean las especificaciones del fabricante,
POR LUS FABRICANTES nuestros ingenieros de fluidos han desarrollado un lubricante de motor Castrol para proporcionarle la mejor

LlDERES proteccion posible.

INGENIERIA LiIQUIDA PARA CADA MOTOR

Tanto si desea un lubricante de motor mineral como semisintético o totalmente sintético.
Y en cualquier situacién, tanto si conduce un automovil de altas prestaciones como si va al
volante de un modelo clasico con un alto kilometraje.

(S Castrol |
2| S
| e RACING

BUSCADOR DE LUBRICANTES CASTROL

Si tiene dudas sobre el lubricante correcto para su vehiculo,
visite nuestro Buscador de Lubricantes Castrol.

IT'S MORE THAN JUST OIL. IT’S LIQUID ENGINEERING. 1 Eca_s'l.’.al

IMPEX IBERICA: DISTRIBUIDOR CASTROL PARA FEU VERT EN ESPANA Y PORTUGAL.



[Feu Vert

DEPARTAMENTOS DE APOYO EN

EL DIA A DIA DE TU TALLER

Marketing

Feu Vert ofrece al franquiciado un incremento de su notoriedad y

acceso a un mayor numero de clientes del actual, gracias a:
v/ Acciones centralizadas de publicidad y comunicacién.
v/ Gestion de la marca en internet, de la web y redes sociales.

v/ Una inversién en Marketing, Redes Sociales y medios
convencionales de forma permanente.

v/ Actualizacion de los elementos y herramientas comerciales:
folletos y catalogos.

v/ Campafias promocionales de descuentos mensuales de alta

difusion y ofertas comerciales con gran repercusiéon en ventas.

v/ Compartir la BBDD de clientes a nivel nacional.

Operaciones

Recomendaciones respecto a la oferta, stock, margenes y % de
compra a proveedores:

v/ Recomendaciones respecto a la plantilla 6ptima.
v/ Formacioén comercial y técnica del personal.
v/ Apoyo en la seleccién de personal.

v/ Formacién continuada en relacién con las novedades que se
implementan en la red.

v/ Traslado de procesos y procedimientos de trabajo.

v/ Evaluacion continua de los ratios fundamentales de

funcionamiento del negocio. Seguimiento y recomendaciones

sobre la evolucién del negocio.

v/ Asistencia comercial y publicitaria.

Sistemas

Feu Vert ofrece al franquiciado instrumentos y software que mejoran
la productividad y tasa de transformacién de presupuestos:

v/ Software de gestién del negocio (ERP, CRM).

v Web.

+ Cuadro de mando.

v/ Mantenimiento, actualizacién y mejoras del sistema.

v/ Actualizacion de la oferta, proveedores...

Compras

v/ Proveedores: aprovisionamiento directo y acuerdos comerciales
preferentes.

Vv Servicios logisticos.

v/ Plataforma logistica con stock permanente de miles de
referencias.

I+D

v/ Aportacién de todas las novedades del sector como empresa lider.
[ ] [ ] [ V&
Administracion

Servicio posventa y atencién al cliente



iménezMana

DISTRIBUCION DE RECAMBIOS

'TE BUSCAMOS A TI Mas de 80 afios

cerca del taller

En Jiménez Mafia Recambios disponemos de una amplia red de sucursales

TALLERES OPERATIVOS en las cuatro provincias de Andalucia occidental para el mejor servicio de
recambios y maquinaria al taller de reparacién de automaoviles y motocicletas.
F ieras i EllEr fEive seiuElErie, o BUEms) Prestamos apoyo al desarrollo de sus negocios con formacion, informaciény

ubicacioén, visibilidad y trafico, aparcamiento facil, y herramientas de gestion.
una superficie media no inferior a 250m?2 con 4 boxes,
tenemos una propuesta que hacerte para aumentar tus
ingresos, reducir tus costes y mejorar tu ticket medio y
productividad. Transformando tu taller en un centro de
servicios 360° para cualquier tipo de movilidad.

Desde 1991 somos socios de AD Part,
primer grupo de compra y distribuciéon
de recambios en Espaiia.

e Equipo de 400 especialistas

e 52 puntos de venta en
Andalucia occidental

EMPRENDEDOR PARTICULAR

Si eres un emprendedor que busca un negocio con el

Ma3s de 41 rutas diarias

=1 que desarrollarse profesionalmente dentro del sector ' ‘ ‘ > v /% ‘ Mas de 100.000 referencias
de servicios al automoavil, déjanos que te presentemos g’ G e .,LyN\\LQgs‘Sel‘lilwuh

nuestro modelo de negocio Mas de 50 formaciones al afio

Poligono Industrial La Isla, calle Rio Viejo, 81, parcela 16, 41703 Dos Hermanas, Sevilla
Tel.: 954 937 709 info@jimenezmana.es

www.jimenezmana.es




APORTACIONES
FEU VERT

p

.. ' Incrementode £:& Movilidad
la notoriedad: : O
nueva imagen y

ublicidad

6 7

Digitalizacion Nuevas
y entorno prestaciones
tecnoldgico ecolégicas

‘ Transformamos tu taller en
‘ un centro de servicios 360°
para todo tipo de movilidad

3 4 5

Acuerdos Nuevos < Omnicanalidad
comerciales h servicios

) [
—— e -
-

FRDF'IHI)‘IIIFI.THHHT HALLERG
LLERGENE™ e,

E-commerce Central de . Ventajas
compras y marca econdmicas de
propia acceso




INCREMENTO DE me

LA NOTORIEDAD

NUEVA IMAGEN
Y PUBLICIDAD

Feu Vert ofrece al franquiciado un incremento de su notoriedad y acceso a un
mayor nimero de clientes del actual, gracias a:

v Una nueva imagen corporativa moderna actual, ampliamente reconocida y
adaptada a la demanda de los clientes.

v/ Una plataforma publicitaria para llevar la difusién del negocio a un nuevo nivel a
la altura de una multinacional lider de su sector.

v/ Una inversién en marketing digital, Redes Sociales y medios convencionales de
forma permanente.

v/ Campafias promocionales de descuentos mensuales de alta difusién y
repercusién en ventas.

v/ Una web e E-commerce.

v/ Compartir la BDD de clientes a nivel nacional.

SAMSUNG

FeuVert Qw

Y.
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T
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Desde 995¢ Hasta 20€ do H E3RE www.cruzber.com follow us!
" des: to i . " b

roof racks & accessories

info@cruzber.
export@cruzbercom [t][v][e][a]

Fedir cita i N | i " ~
online o ol T o = [




MOVILIDAD
SOSTENIBLE

Venta y mantenimiento URBAN ECO

Feu Vert propone al franquiciado acceder a la venta y el
mantenimiento de bicicletas, patinetes y motos eléctricas, facilitando
acuerdos con empresas distribuidoras en el mercado espafiol para
convertirse en servicio técnico de sus marcas. Ademas, ofrecemos
formacién continua para garantizar el mantenimiento y puesta a punto
de estos productos de movilidad.

ECOVERD

Con las ECO PRESTACIONES ofrecemos a los clientes el mantenimiento
y seguimiento de vehiculos hibridos y eléctricos, con prestaciones

orientadas tanto a garantizar el éxito en la revision ITV como al cuidado
medioambiental, minimizando los efectos contaminantes del vehiculo.

Tratamiento Revision de Analizador Descarbonizacion Revision
anticontaminacion mantenimiento de gases completa




Equipamiento y
sistemas Bosch
Tecnologia en la que confiar

ACUERDOS =
COMERCIALES ‘NW e ; ,

Contratos de mantenimiento de
pequenas flotas y de empresas de
alquiler de vehiculos

Feu Vert facilita al franquiciado una cartera importante de
clientes Auténomos y PYMES, con productos adaptados a
sus necesidades:

v/ Contrato de mantenimiento anual con cuota Numerosos fabricantes confian en Bosch para equipar sus vehiculos.

o 7
fija mensual para flotas que comprende el Ese principio de calidad es decisivo para talleres y conductores @ BOSCH
90% de las prestaciones de mantenimiento. cuando necesitan piezas de mantenimiento. )

Por eso, Bosch sigue siendo la marca de referencia en el sector. Innovacion para tu vida

+/ Acuerdo con empresas de renting de
vehiculos para formar parte de su red de

talleres asociados. L. . . .
Bosch Automovil: tecnologia y seguridad en movimiento

www.boschaftermarket.es




QCUARYTZ

LUBRICANTES

> Xtra First OW-ZO

" descubre el rendimiento

TotalEnergies

OMNICANALIDAD

[ ] I.
Nuestro cliente podra:
Vv Iniciar la compra o consultar desde cualquier canal. @
v/ Guardarla para continuar el proceso mas tarde en uno
de los canales de su eleccién y finalizarlo.

v/ Pagar desde los diferentes canales con tarjeta de Q |
crédito, Paypal o Bizum. || All I I
v/ Acceder al historial de sus operaciones

independientemente del canal donde se llevé a cabo o
en qué centro tuvo lugar. ﬂ

Nuestros vendedores podran:

v/ Recuperar y continuar las operaciones de nuestros clientes desde la tienda o el call center
v/ Recuperacion de la cesta de la compra.

v/ Acceder al CRM para personalizar la venta con el cliente frente a él



[Fev Vert
TU AUTOCENTRO

VIRTUAL

Nuestra tienda on-line es una plataforma orientada a vender y en la que el nUmero
de visitas y las operaciones de compra aumentan semana tras semana, debido, entre
otros motivos, a que hemos desarrollado:

v/ Una navegacién mas intuitiva y simplificando el proceso de compra. a Ut Iomo
v/ Una gran profundidad en nuestra gamas clave de producto, como por ejemplo los p sL

neumaticos.

Consumibles para reparacion
y montaje de neumaticos

@ ~Aumenta tus ingresos

en un 5% a | pOd er , ;;,.;f Con nuestra Balda de Consumible, te
. . garantizamos que nunca pararas tu
d S pO ner d e | am e_J or S . e reparacion por falta de material

plataforma de ventas.

[rST——.

Digitalizaciéon del taller

Feu Vert ofrece al franquiciado instrumentos y software que permiten digitalizar
la revision del vehiculo, captando informacién detallada del estado del vehiculo y
mejorando la productividad y tasas de transformacién de presupuestos.

v/ Smartphone: capturar la informacion del automévil con un teléfono movil.
v/ Identificaciéon de datos del vehiculo a través de su matricula.
v/ Lector de datos del DNI.

v/ BDD Feu Vert: conexion a la base de datos de piezas.

www.autoplomo.com

taller. etc C/ Nogal n° 9-11 (posterior) - Nave 9, 28110 - Algete (Madrid)
! : Tel. 91 628 13 97 - 665 176 032 autoplomo@autoplomo.com

v/ Presupuestos agiles: automatizacion de la elaboracion y envio de pttos. al cliente.

v/ Autodata: obtencion de programas de mantenimiento, plazos de preservicio de

v/ CRM: explotacién de datos en marketing directo.



VENTAIJAS
ECONOMICAS DE
ACCESO

Nuestro plan de incorporacion de franquiciados plantea una
serie de ventajas para aportarles valor desde el momento de
su incorporacioén.

+/ Sin canon de entrada, no tiene que pagar nada por adherirse
a nuestra red.

v Inversién minima en el reacondicionamiento del centro.

v/ Royalties ajustados a su volumen de facturacién, para que la
integracion en nuestra red le resulte rentable desde el primer
momento.

v/ No obligamos a compras minimas, uso de nuestra central de
compras en aquellos productos de interés.

‘ Nos comprometemaos
con tus objetivos
de mejora

Confianza entre profesionales

FORCH

o

REPRODUCTOR MULTIMEDIA UNIVERSAL PARA COCHE DE 6,75" CON CARPLAY Y ANDROID AUTO INALAMBRICO

¢Qué consigues con nuestras aportaciones?

-
—Q
L@

PROPUESTA DE VALOR HACIA
EL FRANQUICIADO

+25%

de facturacion

- Incremento de ingresos por la venta de
productos en libre servicio a través de
nuestra plataforma omnicanal.

- Ingresos por la venta de servicios.

- Ingresos por la venta de productos de
movilidad sostenible.

- Ingresos originados del mercado B2B.

100.000 €

de rentabilidad extra
en 5 anos

- Ingresos asociados a call-center,
e-commerce y Marketplace.

- Incremento de trdfico en el taller tanto
de vehiculos de 4 o de 2 ruedas.

Mayor nimero de clientes derivados
de las acciones pubilicitarias.

Incremento del ticket medio
asociado a la digitalizacién y nuevas
prestaciones.

BELSON BS-261

Mejora del margen a través de
nuestra central de compras y de
nuestros productos de marca propia.

andreidauto

Reducciéon de costes por la mejora de
Apple carFiey procesos derivada de la digitalizacién.

indlalucia Km 10,300 Pol. Ind. Neisa Sur, Nave 20, 28021 Madrid. www.tremmen.com




ACUERDO

[Fev Vert

CONTRACTUAL

Aspectos
econémicos

Desde el punto de

vista econémico los
principales parametros de
nuestro negocio son los
siguientes:

Inversién de la franquicia*

v Informatica, sefalética,
fachada, iluminacién y
mobiliario a partir de
30.000 €

+ Canon de entrada:
no hay

*Para un local de un tamanho de
250 - 350 m>.

Fondo de Maniobra

v/ Stock: no es necesario.
Autocentro virtual
a través de nuestro
e-commerce.

Obligaciones financieras*

v/ Royalty de explotacion:
4,5%

+ Royalty de publicidad:
2,5%

* Condiciones de royalties especiales
e inferiores en caso de no alcanzar los
niveles de facturacion esperados.

Datos de explotaciéon
v Ingresos medios al afio:
350.000 €
v/ Rentabilidad media: 8%

v/ Aportacién de valor en
5 anos: 101.000 €

Aspectos

[ ] ”~ [ ]
juridicos
Algunos de los aspectos
mas relevantes de la
relacién que proponemos

a nuestros franquiciados
son los siguientes:

v/ Duracién del contrato: 5 afios.

v/ Amplia zona de proteccién comercial para

rentabilizar la actividad.

Vv Otras obligaciones:

- Respetar la oferta de productos y servicios.

- No llevar a cabo actividades de la competencia.
- Contar con la estructura de personal indicada.
- Respetar la operativa de trabajo del Manual de

Servicios.

Las auténticas fundas
antideslizantes

www.autosock.es

" GEPRUFT
N 2008 087

166
Pl

26 vika

accesorios para la automocion

info@vikal.com
www.vikal.com




" 181 EPOT CLES |
24/24 - 7/73 BEHE T l |

ATELIER

SERVICES
ENTRETIEN
PRESTATIONS

2ROUES
MOTO / SCOOTER

ECO-MOBILITE
VELO/ TROTTINETTE

AUTO
THERMIQUE
HYBRIDE / ELECTRIQUE

Tools A/S » 18541 « www.jsespana.es
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